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{Cual es el objetivo del programa?

Capacitar a profesionales y empresarios en el diseno e
implementacion de estrategias de internacionalizacion
efectivas para los mercados de China e India, integrando
analisis economico, cultural, regulatorio y operativo.

Metodologia

Sesiones sincronicas + material complementario +
talleres practicos + mentoria especializada. Enfoque
learning by doing con desarrollo progresivo de plan de
internacionalizacion.

{Que lograras con el programa?
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¢Por que deberias hacer
este programa?

Resuelve la falta de conocimiento especializado sobre mercados
asiaticos, proporcionando herramientas concretas para superar
barreras culturales, regulatorias y logisticas en China e India.

(Para quien es este programa?

Empresarios, ejecutivos de comercio internacional, consultores,
gerentes de expansion, y profesionales y empresarios
interesados en incursionar en mercados asiaticos.



(Cual es el contenido

del programa?

Modulo 1.
Panorama Economicoy
Oportunidades Comerciales

« Economiasy comercio internacional.

« Sectores clave de oportunidad.

« Relacion comercial Colombia-China-
India.

* Inversion extranjera directa.

Modulo 2.
Entornos Culturalesy
Regulatorios

« Negociacionintercultural.

« Entornos politicos y juridicos.

- Normas de comercioy tratados.
« Logisticay transporte.

Modulo 3:
Disenodel Plande
Internacionalizacion

 Diagnostico internoy externo.

« Modelos de entrada.

- Estrategias de marketing
internacional.

« Plan logisticoy operativo.

« Proyeccion financiera.

Modulo 4:
Implementaciony
Consolidacion

- Validacion del plan.

- Mitigacion de riesgos.
 Simulacidon de negociacion.
« Casos de éxito.




(Quienes son los docentes expertos?

Luis Carlos Ramirez Martinez

Experto en comercio internacional con China e India. Abogado
con mas de 16 anos de experiencia, local e internacional, en
firmas de abogados, consultoria especializada y alto gobierno.
Enfocado en la interseccidon entre el comercio, la inversidony la
industria como impulsores de desarrollo sostenible. Experto
asesor en temas de derecho econdmico internacional y politica
comercial estratégica, incluyendo tratados de libre comercio,
derecho de (OMC), solucion de controversias comerciales
internacionales, zonas francas e inversion extranjera.

Cambios en los Programas y Docentes. El CESA se reserva el derecho de efectuar los ajustes
necesarios para asegurar la adecuada ejecucion de sus programas. Estos ajustes pueden incluir,
entre otros, cambios en conferencistas o docentes, modalidades y fechas.
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