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VIGILADO MINEDUCACION

ANOS formando los lideres que transforman el pais

ESTUDIANUESTRO BOOTCAMP DE

IA PARA
COMERCIAL
Y VENTAS cks

CESA

B Obtén diploma y credencial CESA

Presencial 7 horas

Este bootcamp intensivo sigue un enfoque 100% practico, combinando
sesiones tedricas aplicadas, simulaciones y talleres colaborativos.

Los participantes aprenderan mediante el uso de herramientas de
inteligencia artificial (I1A) para mejorar los procesos de ventas, desde la
prospeccion hasta el cierre de negocios, aplicando metodologias agiles y
casos reales del sector.




cQuée lograras con el Competencias

bootcamp? vy habilidades a
desarrollar

OZ%EZ Reconocer conceptos basicos é%
O
o—

de IA en ventas, comprendiendo Liderazgo CESA
aplicaciones clave mediante ejercicios
colaborativos.
Data Driven
@ Interpretar datos de herramientas de
g\ |A, analizando segmentacion y perfiles 6%
de clientes a través de simulaciones y A
Casos practicos. Pensamiento

Critico

@ Aplicar herramientas de
automatizacioén, optimizando procesos

de ventas en CRMs inteligentes por
medio de casos practicos.

cPorqué deberias hacer este bootcamp?

La adopcion de IA en el sector de ventas se ha vuelto crucial para mantenerse
competitivo en un mercado global en constante evolucion. Segun un

informe de McKinsey & Company (2021), las empresas que implementan IA

en sus procesos comerciales logran aumentar la eficiencia operativa hasta

en un 40% y mejorar la conversion de ventas en un 30%. Asimismo, Gartner
(2022) proyecta que para 2025, el 75% de las empresas de ventas utilizaran
herramientas de |A para mejorar sus procesos de ventasy la gestion de
relaciones con clientes. Esto demuestra que dominar estas tecnologias no es
una opcion, sino una necesidad estratégica para alcanzar el éxito comercial en
la era digital.

Fuente: Gartner. (2022). Emerging Technologies in Sales Management. Gartner Research.
Tomado de: https://www.gartner.com/en/articles/7-technology-disruptions-that-will-com-
pletely-change-sales?utm_source=chatgpt.com

McKinsey & Company. (2021). The State of Al in Sales: Enhancing Productivity and Bu-
siness Growth. McKinsey Insights. Tomado de: https://www.mckinsey.com/capabilities/
quantumblack/our-insights/the-state-of-ai?utm_source=chatgpt.com



Profesionales del sector comercial gue desean
adqguirir competencias en optimizacion de recursos

cPara

qUién eS el y herramientas.
bootcamp?

Consultores que asesoran a empresas €n la
Integracion de Al para uso comercial.

Gerentes comerciales interesados en aplicar
estrategias tecnoldgicas para sus equipos de
trabajo

Lideres empresariales que buscan transformar
SUS organizaciones mediante estrategias de
Implementacion tecnoldgica.

Emprendedores interesados en crear negocios
apalancados de herramientas de Al para 'nentar
Su crecimiento y consolidacion.

Modulo | Modulo Il
Introduccion y fundamentos de IA Automatizacion del ciclo comercial
en ventas

Uso de CRM inteligente y procesos
Conceptos basicos de Ay automatizados.
aplicaciones practicas.

Taller practico: Flujo automatizado

Ejemplos de impacto de |A en en CRM.
ventas.
Modulo IV
Mdodulo I Analisis y cierre de ventas
Segmentacion y prospeccion
con IA Personalizacion de propuestas

mediante modelos predictivos.
Analisis de datos y generacion
automatizada de leads. Simulaciéon de cierre de negocios
con |A.
Taller practico: Configuracion de
una campana con |A

Articulo 19. Cambios en los Programas y Docentes El CESA se reserva el
derecho de efectuar los ajustes necesarios para asegurar la adecuada
ejecucidndesusprogramas. Estosajustes puedenincluir,entre otros,cambios
en conferencistas o docentes, modalidades y fechas.
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CON EL CESA APRENDE
A LO LARGO DE TU VIDA

Credencial Digital CESA Docentes Expertos
Flexibilidad Programas Rutas de Aprendizaje

Coach Virtual de IA Bootcamps Diplomados

Para mayor informacion escribenos a
nuestra linea de © WhatsApp

300 913 3574

@ cesa.edu.co @ CESA
CESA_edu @ cesa_edu




