
ESTUDIA NUESTRO BOOTCAMP DE 

IA PARA
COMERCIAL 
Y VENTAS

Obtén diploma y credencial CESA

Presencial

Este bootcamp intensivo sigue un enfoque 100% práctico, combinando 
sesiones teóricas aplicadas, simulaciones y talleres colaborativos. 
Los participantes aprenderán mediante el uso de herramientas de 
inteligencia artificial (IA) para mejorar los procesos de ventas, desde la 
prospección hasta el cierre de negocios, aplicando metodologías ágiles y 
casos reales del sector.

7 horas
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Metodología
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Fuente: Gartner. (2022). Emerging Technologies in Sales Management. Gartner Research. 
Tomado de: https://www.gartner.com/en/articles/7-technology-disruptions-that-will-com-
pletely-change-sales?utm_source=chatgpt.com 
 
McKinsey & Company. (2021). The State of AI in Sales: Enhancing Productivity and Bu-
siness Growth. McKinsey Insights. Tomado de: https://www.mckinsey.com/capabilities/
quantumblack/our-insights/the-state-of-ai?utm_source=chatgpt.com

¿Porqué deberías hacer este bootcamp?

La adopción de IA en el sector de ventas se ha vuelto crucial para mantenerse 
competitivo en un mercado global en constante evolución. Según un 
informe de McKinsey & Company (2021), las empresas que implementan IA 
en sus procesos comerciales logran aumentar la eficiencia operativa hasta 
en un 40% y mejorar la conversión de ventas en un 30%. Asimismo, Gartner 
(2022) proyecta que para 2025, el 75% de las empresas de ventas utilizarán 
herramientas de IA para mejorar sus procesos de ventas y la gestión de 
relaciones con clientes. Esto demuestra que dominar estas tecnologías no es 
una opción, sino una necesidad estratégica para alcanzar el éxito comercial en 
la era digital.

Pensamiento
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Data Driven

Competencias 
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Competencias 
y habilidades a 
desarrollar

¿Qué lograrás con el 
bootcamp?

Interpretar datos de herramientas de 
IA, analizando segmentación y perfiles 
de clientes a través de simulaciones y 
casos prácticos. 

Aplicar herramientas de 
automatización, optimizando procesos 
de ventas en CRMs inteligentes por 
medio de casos prácticos.

Reconocer conceptos básicos 
de IA en ventas, comprendiendo 
aplicaciones clave mediante ejercicios 
colaborativos. 



¿Cuál es el contenido 
del bootcamp?

Módulo I 
Introducción y fundamentos de IA 
en ventas

Conceptos básicos de IA y 
aplicaciones prácticas. 
 
Ejemplos de impacto de IA en 
ventas.

Módulo II
Segmentación y prospección
con IA

Análisis de datos y generación 
automatizada de leads. 
 
Taller práctico: Configuración de 
una campaña con IA

Módulo III
Automatización del ciclo comercial
   

Uso de CRM inteligente y procesos 
automatizados. 

Taller práctico: Flujo automatizado 
en CRM. 

Módulo IV
Análisis y cierre de ventas

Personalización de propuestas 
mediante modelos predictivos. 

Simulación de cierre de negocios 
con IA.

¿Para 
quién es el 
bootcamp?

Profesionales del sector comercial que desean 
adquirir competencias en optimización de recursos 
y herramientas. 

Consultores que asesoran a empresas en la 
integración de AI para uso comercial. 

Gerentes comerciales interesados en aplicar 
estrategias tecnológicas para sus equipos de 
trabajo 

Líderes empresariales que buscan transformar 
sus organizaciones mediante estrategias de 
implementación tecnológica. 

Emprendedores interesados en crear negocios 
apalancados de herramientas de AI para aumentar 
su crecimiento y consolidación. 

Artículo 19. Cambios en los Programas y Docentes El CESA se reserva el 
derecho de efectuar los ajustes necesarios para asegurar la adecuada 
ejecución de sus programas. Estos ajustes pueden incluir, entre otros, cambios 
en conferencistas o docentes, modalidades y fechas.



Para mayor información escríbenos a
nuestra línea de        WhatsApp

300 913 3574

CON EL CESA APRENDE 
A LO LARGO DE TU VIDA

Credencial Digital CESA              Docentes Expertos

Flexibilidad            Programas           Rutas de Aprendizaje     

Coach Virtual de IA            Bootcamps            Diplomados


