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Estudia nuestro bootcamp del CESA
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Capacitacion intensiva en
herramientas de |A para automatizar
procesos comerciales, mejorar
prospeccion y optimizar cierres de
ventas. Un bootcamp 100% practico
disenado para que profesionales
comerciales implementen soluciones
de inteligencia artificial en su ciclo de
ventas desde el primer dia.

{Que lograras con el bootcamp?

Identificar Implementar Desarrollar
oportunidades herramientas de estrategias

de aplicacion de automatizacion data-driven para
|A en procesos enelciclode optimizacion

comerciales ventas comercial
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¢Por que deberias hacer
este bootcamp?

La IA esta transformando el sector comercial, aumentando
la eficiencia operativa hasta en 40% y mejorando la
conversion de ventas en 30%. Dominar estas herramientas
es estrategico para mantenerse competitivo en un entorno
donde la automatizacion y el analisis de datos definen quién
crece y quién queda rezagado.

¢Para quieéen es este bootcamp?

Profesionales de ventas, gerentes comerciales, emprendedores,
consultores de negocios y lideres de equipos comerciales.



(Cual es el contenido del bootcamp?

Modulo1: Modulo 3:
Introduccion y Fundamentos Automatizacion del Ciclo
delAenVentas Comercial
« ConceptosbasicosdelAy - Uso de CRM inteligente y procesos
aplicaciones practicas. automatizados.
« Ejemplos deimpactodelAen - Taller practico: Flujo automatizado
ventas. en CRM.
Modulo 2: Modulo 4:
Segmentacion y Prospeccion Analisis y Cierre de Ventas
conlA
« Personalizacion de propuestas
. Andlisis de datos y generacion mediante modelos predictivos.
automatizada de leads. - Simulacion de cierre de negocios
- Taller practico: Configuracion de una conlA.

campanacon lA.

*El orden de los modulos puede variar sin afectar el cumplimiento de los objetivos del programa.




Resolucién numero 012334
eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee

. * | ACREDITACION
VIGILADO MINEDUCACION \_/A\I DEALTA CALIBAS

Con el CESA aprende a lo largo de tu vida

Credencial Digital Programas Bootcamps
CESA

Rutas de Diplomados
Docentes Expertos

Aprendizaje
Flexibilidad
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Para mayor informacion escribenos a
nuestra linea de & WhatsApp

3004657999

@ cesa.edu.co CESA _edu @ CESA @ CESA _edu




