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Transforma datos en decisiones estrategicas.
Desarrolla habilidades analiticas, lidera la
transformacion digital y comunica insights con
impacto. Este curso te aportara habilidades
para aprovechar el analisis de datos en la

toma de decisiones estrategicas; implementar
estrategias de datos; gestionar el cambio

hacia una cultura data-driven y utilizar la
visualizacion para comunicar de manera
efectiva los resultados del analisis.

{Que lograras con el programa?

Comprender los Aplicar herramientas Desarrollar
fundamentos de deanalisisy habilidades criticas
Sales Analytics visualizacion de parainterpretar

Y suimpacto datos de ventas. resultadosy

en la estrategia optimizar estrategias
comercial. de ventas basadas en
datos.
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¢Por que deberias hacer
este programa?

Segun Training Industry (2024), la formacion en Sales
Analytics mediante microlearning mejora la toma de
decisiones agiles e informadas. Este curso te prepara
para liderar la transformacion data-driven en equipos
comerciales.

¢Para quien es este programa?

Profesionales de ventas, marketing, analistas comerciales,
lideres de equipo y emprendedores que buscan incorporar el
analisis de datos en su estrategia comercial.



¢Cual es el contenido del programa?

Modulo 1 - Andlisis de datos de ventas
Fundamentos de Sales
Analytics, herramientasy
tecnologias analiticas

« Visualizacion de datos

« Introduccidn a Sales Analytics Modulo 3:
Metricas clave ensales
- Herramientasy tecnologias analytics
analiticas

* Introduccion A las métricas en sales

- Interpretacion de datos de ventas analytics

- Estrategias basadas en datos - Métricas de rendimiento de ventas

- Métricas de eficiencia comercial
Modulo 2:

Recopilaciony analisis de - Métricas de satisfaccion Y retencion
datos de ventas

* Introduccion ala recopilacion de
datos de ventas

« Métodos de recopilacion de datos




cQuien es el docente lider?

Edgar Cuellar

Ejecutivo en Data, Analitica, IA y Transformacion Digital con

mas de 15 anos de experiencia liderando iniciativas de analitica
avanzaday monetizacion a escala empresarial en sectores como
medios, telecomunicaciones, automotriz y salud.

Ha trabajado de la mano con equipos directivos (C-level) para
disenar y ejecutar estrategias de inteligencia de cliente, construir
equipos de alto desempeno y desarrollar modelos predictivos y
soluciones basadas en |IA que impulsan el crecimiento, aumentan
la retencidon y mejoran la eficiencia operativa.

Cambios en los Programas y Docentes. El CESA se reserva el derecho de efectuar los ajustes
necesarios para asegurar la adecuada ejecucion de sus programas. Estos ajustes pueden incluir,
entre otros, cambios en conferencistas o docentes, modalidades y fechas.
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Para mayor informacion escribenos a
nuestra linea de & WhatsApp

3004657999
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